AUTO-AVALUACIÓ

Unitat: El pla de vendes
Què saps del que hem treballat a classe?

a: ho sé bé, puc explicar-ho i raonar-ho.

b: ho sé a mitges.

c: no ho sé.

	OBJECTIUS
	Auto-avaluació
	Tens el material?

	
	a
	b
	c
	Si 
	No

	Sé quins motius poden provocar la morositat dels clients.


	
	
	
	
	

	Sé en què consisteix anàlisi DAFO del mercat.


	
	
	
	
	

	Sé calcular el potencial del mercat amb el punt mort.


	
	
	
	
	

	Sé calcular la quota de mercat de l’empresa.


	
	
	
	
	

	Sé distingir entre els diferents tipus d’organització de la xarxa de vendes: per zones, per clients, per productes...


	
	
	
	
	

	Sé calcular el nombre de venedors necessaris per a una empresa.

	
	
	
	
	

	Sé quines eines puc utilitzar per controlar la feina dels venedors.

	
	
	
	
	

	Sé quins ratis utilitzar per avaluar els venedors.

	
	
	
	
	

	Puc identificar els diferents tipus de rutes que pot fer un venedor.

	
	
	
	
	

	Sé quins són els tipus de venda que hi ha.

	
	
	
	
	

	Puc determinar el nombre de visites òptimes a fer per maximitzar el benefici.


	
	
	
	
	


